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Sandherg Wireless Travel Headset ANC+ENC

Das "Sandberg Wireless Travel Headset ANC+ENC" bietet ein
herausragendes Audioerlebnis mit fortschrittlichen ANC-

und ENC-Funktionen. Diese sorgen fiir unter-

brechungsfreies Horen und einwandfrei verstandliche

Gespréache. Die ENC-Technologie reduziert

Hintergrundgerdusche, so dass die Stimme beim
Telefonieren klar und deutlich zu horen ist. Dank kabel-
loser Bluetooth-Verbindung und integriertem Mikrofon ist
es sowohl perfekt fiir Musik als auch fiir Telefonate geeignet.

Lange Horsessions werden mit den bequemen Ohrmuscheln zum reinen
Vergniigen. Das Headset kann fiir den einfachen Transport zusammengeklappt werden und

lasst sich tiber USB schnell und einfach wieder aufladen.

www.sandberg.world

WORTMANN: Stahile Geschaftsentwickiung

Die WORTMANN Gruppe, bestehend aus
tber 30 Unternehmen, blickt auf ein er-
folgreiches erstes Halbjahr 2025 zuriick.
Trotz einer weiterhin angespannten globa-
len wirtschaftlichen Gesamtlage konnte
die Unternehmensgruppe in den ersten
sechs Monaten des Jahres einen Umsatz
von {iber einer Milliarde Euro erzielen.
Dieser Erfolg ist Ausdruck einer klaren
strategischen Ausrichtung, einer breit
diversifizierten Aufstellung sowie des ho-
hen Engagements aller Mitarbeiterinnen

und Mitarbeiter — sowohlim Inland als
auch international.
"Wir sind stolz darauf, dass wir in einem
anspruchsvollen Marktumfeld erneut ein
mehr als solides Ergebnis erzielt haben",
erklart Siegbert Wortmann, Griinder und
Vorstandsvorsitzender der WORTMANN
AG. "Unsere Innovationskraft, die Flexibi-
litdt unserer Unternehmensstruktur und
das enge Zusammenspiel innerhalb der
Gruppe haben sich erneut bewdhrt."
www.wortmann.de

Kaspersky und api schiieBen Partnerschaft

Kaspersky und api GmbH haben die be-
reits bestehende Zusammenarbeit zu
einer Distributionspartnerschaft erweitert.
Der Cybersicherheitsexperte und einer der
fiilhrenden IT-Distributoren Deutschlands
mochten innerhalb ihrer Kooperation den
Vertrieb zeitgemaBer und passgenauer
IT-Sicherheitsldsungen und -Services fiir
kleine und mittlere Unternehmen (KMU)
fokussieren. Kaspersky bringt hierbei sei-
ne langjdhrige Expertise in den Bereichen
IT-Security und Threat Intelligence ein,

api seine weitreichende Erfahrung im

IT-Markt, die grof3e Reichweite im Fach-
handel und den starken Service-Fokus.
Ziel der Zusammenarbeit ist es, auch KMU
innovative IT-Sicherheitslosungen — so-
wohl Cloud-basiert als auch On-premises
—einfach und flexibel bereit zu stellen und
sie so gegen aktuelle und zukiinftige Cy-
berrisiken zu schiitzen. Kaspersky und api
nehmen ihre neue Form der Zusammen-
arbeit zum Anlass, den Fokus klar auf End-
point Protection, Threat Intelligence und
Managed Detection and Response (MDR)
zulegen.  www.api,de, www.kaspersky.de

up2media AG - Am Herzel 23 - D-67433 Neustadt/W.

Lieber Faultier
am Strand als
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Update jetzt!

@ Windows 11 Pro

Altes loslassen, Neues starten!
Windows 10 verabschiedet sich am 14. Okto-
ber 2025. Zeit fur den Wechsel zu Windows
11 Pro - fur mehr Performance, mehr Sicher-
heit, mehr Chancen. Mach dein Unterneh-
men zukunftsstark!

www.api.de « Sales-Hotline: 0241-9170-5000

Aachen - Alsdorf - Bamberg - Braunschweig
Freiburg - Herten - Kerpen Kreuzau
Munchen - Ndrnberg - Paderborn - Pohlheim
Ratingen - Seevetal - Simmerath

aply
Irrtimer und Anderungen vorbehalten. Es gelten unsere AGB.
api GmbH - Robert-Koch-Str. 7-17 - 52499 Baesweiler
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Die Vitel GmbH erweitert ihr Angebot um den
Splitter MAX von Peplink.

Dell Technologies baut sein Portfolio an Workstations
fur alle Einsatzbereiche weiter aus und prasentiert die
neuen Laptops der "Dell Pro Max"-Serie.

Das neue "UX10-EX Tablet" erweitert die erfolg-
reiche Getac UX Serie um ein Gerdt, das hochste
Sicherheitsstandards erfillt.

fiir Home & Consumer Tech 6ffnet seine Tore vom 5.
bis 9. September auf dem Gelénde der Messe Berlin.
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ACE und Unit4 gestalten gemeinsam die digitale ERP-Zukunft

Unter dem Leitgedanken "Technologie fiir Menschen — gemein-
sam mehr erreichen” fand in Berlin der ACE Solutions Day statt
—ein gemeinsames Event von ACE Solutions und Unit fiir Be-
standskunden in der DACH-Region. Unit4, ein weltweit fiihrender
Anbieter von cloudbasierten Unternehmensanwendungen fiir
kunden- und mitarbeiterorientierte Organisationen und ACE Solu-
tions, ein erfahrener Beratungspartner fiir ERP-Projekte und Digi-
talisierungsvorhaben im Mittelstand, kooperieren schon lange in
der DACH-Region. Die Veranstaltung tiber den Dachern Berlins mit
Blick auf den Alexanderplatz, bot neben Fachvortrdgen auch Live-
Demonstrationen von Unit4-Losungen. Im Zentrum standen dabei
die Lésungen Unit4 ERP, Unit4 Financials by Coda und Unit4 FP&A.
Rund 70 Teilnehmende nutzten die Gelegenheit zum Austausch,
zur Diskussion aktueller Herausforderungen und zur gemein-
samen Gestaltung der digitalen Zukunft. Im Fokus standen
innovative Technologien rund um ERP, Kl und Automatisierung —
praxisnah demonstriert und mit hoher Resonanz aufgenommen.
Bei der gemeinsamen Abendveranstaltung hoch iiber dem Alexan-
derplatz konnten die gewonnen Erkenntnisse vertieft werden. Die
partnerschaftliche Atmosphdre und der unkomplizierte Austausch
wurden von allen Beteiligten sehr geschatzt.

"Der ACE Solutions Day hat gezeigt, wie grof3 das Interesse an in-
novativen, aber pragmatischen Digitalisierungslosungen im Mit-
telstand ist", erklart Alexander Gewiese, CEO der ACE Solutions
GmbH. “Im ERP-Bereich erleben wir eine Phase der Evolution.
Systeme miissen heute nicht nur abbilden, sondern mitdenken,
vernetzen und vorausschauend handeln. Genau das haben wir
gemeinsam mit Unit4 greifbar gemacht."

Dabei war fiir alle Teilnehmenden klar: Moderne ERP-Systeme
miissen heute deutlich mehr leisten als die blo3e digitale Ab-
bildung von Prozessen. Kunden erwarten intelligente, vernetzte

Stefan Klein, Sales Director — DACH, Benelux & France bei Unit4 (links) begriiBt die Teilneh-
menden ebenfalls im Namen von Unit4

Losungen, die vorausschauend handeln, statt nur zu reagieren. Im
Mittelpunkt stehen dabei nicht mehr allein Funktionen, sondern
der konkrete Nutzen fiir die Mitarbeitenden und was das ERP fiir
sie tun kann, und wie hilft es dabei, bessere Entscheidungen zu
treffen. "Unsere Kunden erwarten heute intuitive Systeme, die
ihnen helfen, schneller und fundierter zu entscheiden — nicht mehr
nur digitale Prozessabbildung, sondern echte Unterstiitzung im
Arbeitsalltag”, so Stefan Klein, Sales Director — DACH, Benelux &
France bei Unit4. "Mit dem Event wollten wir zeigen, wie Cloud
und Kl konkret Mehrwert schaffen — das direkte Feedback war
durchweg positiv."

Die Vorstellung von AVA —dem virtuellen Assistenten von Unit4 —
und der Smart Automation Services machte das Potenzial moder-
ner ERP-Systeme unmittelbar erlebbar. "Die Teilnehmenden waren
begeistert, Kl nicht nur als Vision, sondern als gelebte Praxis im
System zu erleben — das verdndert die Sichtweise auf ERP grund-
legend", ergédnzt Alexander Gewiese. www.unit4.com/de

Kuhermatic und Bechtle AV Software Solutions 360° geben Partnerschaft bekannt

Kubermatic und Bechtle AV Software Solutions 360° geben ihre strategische Zusammenarbeit bekannt. Die Partnerschaft ver-
bindet Kubermatics Kubernetes-Automatisierung mit der bewdhrten IT-Expertise von Bechtle AVS. Gemeinsam ermoglichen sie
die Entwicklung und den Betrieb sicherer Cloud-Anwendungsplattformen fiir den 6ffentlichen Sektor und Organisationen der
Verteidigung. Im Fokus stehen moderne, cloud-native Plattformen. Sie erfiillen hochste Anforderungen an Sicherheit, Compliance
und Datensouverdnitdt. Die technologische Basis bildet Open-Source-Software, die Transparenz, Flexibilitdt und Skalierbarkeit
gewdhrleistet. Ein Beispiel fiir diese Zusammenarbeit ist die Sovereign Appian Cloud (SAC). Sie ist bereits iber einen Rahmenver-
trag mit Partner Deutschland (PD) verfiigbar. Zusétzlich ist Kubermatic-Technologie iiber Rahmenvertridge mit Dell Technologies
zuginglich. Offentliche Einrichtungen erhalten so einfachen Zugriff auf vollstindig verwaltete Kubernetes-Lésungen.

"Unsere Mission ist es, Behdrden und Verteidigungseinrichtungen bei ihrer digitalen Transformation zu unterstiitzen, ohne dass
sie dabei die Kontrolle iiber ihre Daten oder Anwendungen verlieren”, erklart Sebastian Scheele, CEO von Kubermatic. "Gemein-
sam mit Bechtle AVS bauen wir die niichste Generation sicherer, ausfallsicherer Cloud-Plattformen."

Die Kooperation schafft ein starkes Angebot fiir Organisationen, die auf moderne Cloud-Technologien setzen. Dabei stehen Sicher-
heit und Stabilitdt im Mittelpunkt. Gleichzeitig leistet die Partnerschaft einen Beitrag zur technologischen Souveranitat im 6ffent-
lichen Sektor und verringert digitale Abhangigkeiten. www.kubermatic.com, www.bechtle.com
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